
×
ρειάστηκε να περάσουν µερικά χρό-
νια, αλλά, τα υδροπλάνα φαίνεται πως 
θα πετάξουν φέτος και µάλιστα από 
το υδατοδρόµιο Πάτρας. Η νεοϊδρυ-

θείσα αεροπορική εταιρεία Grecian Air 
Seaplanes ανακοίνωσε έναρξη πτήσεων 
στις αρχές του ερχόµενου Σεπτεµβρίου 
από Πάτρα, Κέρκυρα και Παξούς, µε 2-3 
αµφίβια υδροπλάνα. 
H εταιρεία Axionair µε έδρα την Κύπρο και 
µε χρηµατοδότηση από γερµανικό fund, 
θα επενδύσει συνολικά 100 εκατ. ευρώ 
στο εγχείρηµα, για να το κάνει να «πετά-
ξει». Συγκεκριµένα, µπήκε µε πλειοψηφι-
κό ποσοστό στην εταιρεία «Ελληνικά Υδα-
τοδρόµια» στη θέση της ΑΚΤΩΡ Facility 
Management που αποχώρησε από τις αρ-
χές του χρόνου, ενώ συµµετέχει και ως βα-
σικός µέτοχος στην αεροπορική εταιρεία 
Grecian Air Seaplanes.  4|26

Η Novatec είναι µια καινοτόµος πατρινή εταιρεία µε ηγε-
τική παρουσία στον σχεδιασµό και παραγωγή εξοπλισµού 
και γραµµών διαλογής, ταξινόµησης και τυποποίηση φρέ-
σκων φρούτων και λαχανικών στην Ελλάδα. Μιλήσαµε 
µε τον ιδρυτή της, Χρήστο Καραθανάση. 2-3|24-25

Η µεγαλύτερη αλυσσίδα καφεκοπτείων από την Πάτρα, 
ετοιµάζεται να κάνει το µεγάλο βήµα προς τα ράφια των 
σούπερ µάρκετ. Σύµφωνα µε πληροφορίες, έχει ετοιµά-
σει 22 κωδικούς προϊόντων.

2|24

Η Κλωστοϋφαντουργία Ναυπάκτου ανακοίνωσε ότι ξεκι-
νά το επενδυτικό της πλάνο ύψους 5,7 εκατοµµυρίων ευ-
ρώ για τον εκσυγχρονισµό και την επέκταση της παραγω-
γικής της µονάδας στη Λυγιά.

3|25

Ο επικεφαλής 
της «Ελληνικά 
Υδατοδρόµια» και 
µέτοχος της Grecian Air 
Seaplanes Αναστάσιος 
Γκόβας παρουσιάζει στην 
«Π» το επενδυτικό σχέδιο 
στο σηµερινό ένθετο

Η πατρινή εταιρεία που 
κινεί την παραγωγή 
φρούτων και λαχανικών

Σύντοµα και στα ράφια 
των σούπερ µάρκετ 
µε δικά της προϊόντα

Επένδυση 5,7 εκατ. 
ευρώ στην παραγωγική 
της µονάδα

Υδροπλάνα θα πετάξουν 
φέτος από την Πάτρα

NOVATEC AE COFFEE ISLAND ΚΛΩΣΤΟΫΦΑΝΤΟΥΡΓΙΑ ΝΑΥΠΑΚΤΟΥ
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Ç 
Κλωστοϋφαντουργία Ναυπάκτου ΑΒΕΕ ανακοίνωσε την έναρ-
ξη των διαδικασιών υλοποίησης του επενδυτικού της πλάνου 
ύψους 5,7 εκατοµµυρίων ευρώ για τον εκσυγχρονισµό και την 

επέκταση της παραγωγικής της µονάδας στο Λυγιά Ναυπάκτου.
Μέσω της επένδυσης αυτής η εταιρεία θα διευρύνει την προϊο-
ντική της γκάµα µε την παραγωγή νηµάτων compact και θα εκ-
συγχρονίσει τον υφιστάµενο µηχανολογικό και κτιριακό εξοπλι-
σµό του κλωστηρίου. 
Η νέα επένδυση θα αυξήσει την παραγωγική δυναµικότητα της επι-
χείρησης κατά 35% και θα βελτιώσει το ενεργειακό και περιβαλ-
λοντικό της αποτύπωµα ανταποκρινόµενη στη διεθνώς αυξανόµε-
νη απαίτηση για παραγωγή προϊόντων µε σεβασµό στις αρχές της 
αειφόρου και βιώσιµης ανάπτυξης.
Η υλοποίηση του επενδυτικού πλάνου θα έχει ολοκληρωθεί µέχρι 
τα τέλη του έτους οπότε και θα τεθεί σε πλήρη λειτουργία.
Η επένδυση θα επιχορηγηθεί κατά 40% από επενδυτικά προγράµ-
µατα της Ευρωπαϊκής Ενωσης σε συνεργασία µε το Ελληνικό ∆η-
µόσιο, ενώ το υπόλοιπο 60% θα καλυφθεί εν µέρει από ίδια κεφά-
λαια της εταιρείας και εν µέρει από τραπεζικό δανεισµό.
Ο µακροπρόθεσµος χαρακτήρας της επένδυσης θα ενισχύσει τη 
δυναµική της εταιρείας για την περαιτέρω επέκταση της παρου-
σίας της στις διεθνείς αγορές, θα διασφαλίσει θέσεις εργασίας και 
θα εξασφαλίσει την επιχειρηµατική της συνέχεια. 

Ç 
Υδάτωρ ΑΕ και η Itron Inc., συνεχίζουν δυναµικά την επιτυχη-
µένη συνεργασία τους µέσω του προγράµµατος συνεργατών 
«Itron Engage Channel Partner Program»,  παρέχοντας και-

νοτόµες λύσεις για τη βιώσιµη διαχείριση των υδάτινων πόρων, 
µεταξύ των οποίων η φορητή συσκευή συλλογής και διαχείρισης 
δεδοµένων µέτρησης, Temetra και το SaaS λογισµικό διαxείρισης 
δεδοµένων υδροµέτρησης, Emmysys.
Οι δύ ο εταιρεί ες, µε κοινό  ό ραµα για έ να αειφό ρο µέ λλον, ενώ νουν 
τις δυνά µεις τους για την αναβά θµιση του αστικού  -και ό χι µό νο- 
τοπί ου, µέ σω χρή σης συστηµά των ελέ γχου και µέ τρησης ορθο-
λογική ς κατανά λωσης του πολυτιµό τερου αγαθού  µας, του Νερού .
Η Υδάτωρ, κορυφαίος προµηθευτής λύσεων διαχείρισης νερού και 
λυµάτων, υποστηρίζει από το 1969, δήµους, επιχειρήσεις και ιδιώ-
τες µε προϊόντα και υπηρεσίες τελευταίας τεχνολογίας και υψηλής 
αποδοτικότητας. Ανταποκρινόµενη στις ολοένα αυξανόµενες απαι-
τήσεις της αστικοποίησης, φροντίζει να καλύπτει αποτελεσµατικά 
τις ανάγκες των πελατών και συνεργατών της, βελτιώνοντας την 
ίδια στιγµή, τις δραστηριότητές της προς όφελος του περιβάλλο-
ντος. Η Υδά τωρ, ως υπερή φανος συνεργά της της Itron, αξιοποιεί  
τη µοναδική  τεχνογνωσί α της αµερικανική ς εταιρεί ας, διανέ µοντας 
στην ελληνική  αγορά  νέ ες τεχνολογί ες υδροµέ τρησης.
Η Itron, µε δραστηριό τητα σε πά νω από  100 χώ ρες και έ δρα στην 
Ουά σιγκτον των ΗΠΑ, θεωρείται ηγέτης στο Βιοµηχανικό ∆ιαδίκτυο 
των Πραγµάτων (Industrial Internet of Things – IIoT), καινοτοµώ-
ντας ως προς τον τρόπο µε τον οποίο οι ∆ΕΚΟ, οι ∆ήµοι και οι πό-
λεις συνολικά, διαχειρίζονται την ενέργεια και το νερό.

Επένδυση 5,7 εκατ. ευρώ 
στην παραγωγική µονάδα

Συνεργασίες µε 
κορυφαίους προµηθευτές

Η 
Novatec είναι µια 
πατρινή εταιρεία 
µε ηγετική παρου-
σία στον σχεδια-
σµό και παραγω-
γή εξοπλισµού 

και γραµµών διαλογής, ταξινόµη-
σης και τυποποίηση φρέσκων φρού-
των και λαχανικών στην Ελλάδα. 
Τα µηχανήµατα και οι γραµµές που 
κατασκευάζει, βρίσκονται σε όλες 
τις περιοχές µε έντονη αγροτική πα-
ραγωγή στην Ελλάδα και στο εξω-
τερικό. 
Η Novatec ιδρύθηκε το 1995 από 
τον µηχανολόγο µηχανικό Χρήστο 
Καραθανάση. Από τότε έως σήµε-
ρα, στηρίζει την επιτυχηµένη πο-
ρεία της, στην αξιοπιστία και στην 
ποιότητα των µηχανηµάτων που κα-
τασκευάζει. Με ταχύτητα και απο-
τελεσµατικότητα, άρτια εξειδικευµέ-
νο τεχνικό προσωπικό, προσφέρει 
υπηρεσίες τεχνικής υποστήριξης 
µε υψηλά πρότυπα ποιότητας, κα-
θώς κατέχει πιστοποίηση κατά ISO 
9001:2015 από το 2008. 

Η Novatec µελετά και σχεδιάζει τε-
χνολογικές λύσεις και συστήµατα 
σύµφωνα µε τις ιδιαίτερες απαι-
τήσεις των πελατών της. Η οµά-
δα της αποτελείται από εξειδικευ-
µένους µηχανολόγους, ηλεκτρο-
νικούς µηχανικούς, τεχνικούς και 
υπεύθυνους εξυπηρέτησης πελα-
τών, που όλοι µαζί συνεργάζονται 
γρήγορα και αποτελεσµατικά, από 
τον σχεδιασµό µέχρι και την τελι-
κή δοκιµή των µηχανηµάτων που 
κατασκευάζει. 
Εκτός από την επιτυχηµένη πα-
ρουσία της στην ελληνική αγορά, 
η Novatec συνεργάζεται και εξά-
γει σε πολλές γειτονικές χώρες, της 
Βαλκανικής και της ανατολικής Ευ-
ρώπης, αλλά και σε πιο µακρινές 
χώρες όπως στο Λίβανο, στα Ηνω-
µένα Αραβικά Εµιράτα, στην Ινδία 
κ.λπ., είτε απευθείας είτε µέσω δι-
κτύου συνεργατών. 

ΤΟ ENGINEERING 
ΕΙΝΑΙ ΑΠΑΡΑΙΤΗΤΟ
Οπως εξηγεί ο ιδρυτής και διευθύ-

νων σύµβουλος της Novatec Χρή-
στος Καραθανάσης, η εταιρεία  βα-
σίζεται στη µελέτη και κατασκευή 
µηχανηµάτων και συστηµάτων υψη-
λής ποιότητας. 
«Ο καθηµερινός µας στόχος είναι 
να βρούµε το ιδανικό µοντέλο και 
να προσφέρουµε πάντα την πιο λει-
τουργική, ευφυή και αποτελεσµα-
τική λύση για κάθε έργο που ανα-
λαµβάνουµε. 
Η Novatec προσφέρει ισχυρές, 
προσαρµόσιµες και αποτελεσµα-
τικές λύσεις για φρέσκα φρούτα και 
λαχανικά, που θα εξυπηρετούν τις 
ανάγκες των πελατών, µε τον κα-
λύτερο δυνατό τρόπο. 
Οι πελάτες µας επιλέγουν να συνερ-
γαστούν µαζί µας, λόγω της απο-
δεδειγµένης τεχνικής ακεραιότη-
τας του εξοπλισµού µας, η οποία 
υποστηρίζεται από τη βαθιά κατα-
νόηση της προηγµένης τεχνολογί-
ας που εφαρµόζεται σε κάθε λύση 
και από την συνεχή συνεπή εξυ-
πηρέτηση», τόνισε ο Χρήστος Κα-
ραθανάσης. 

Η πατρινή εταιρεία που εξάγει σε όλο τον κόσµο

Σ τα ράφια των σούπερ µάρκετ 
µεταφέρεται η µάχη του κα-

φέ, καθώς η εστίαση παραµένει 
κλειστή, ενώ το µέλλον της αγο-
ράς δεν είναι σίγουρο λόγω της 
πανδηµίας του κορονοϊού. Πρό-
κειται για το µόνο κανάλι πωλή-
σεων που είδε τα νούµερά του να 
απογειώνονται κατά τη χρονιά της 
πανδηµίας του COVID-19 µε έναν 
ρυθµό ανάπτυξης 10%-11% τό-
σο σε όγκο όσο και σε αξία πω-
λήσεων, µε την τελευταία µάλι-
στα να φτάνει τα 228,31 εκατ. 
ευρώ! Και τούτο χωρίς να έχουν 
προσµετρηθεί τα discount super 
market, όπως τα Lidl, και τα µι-
κρά καταστήµατα. 

Σύµφωνα µε παράγοντες της 
αγοράς, η εκτίναξη αυτή που 

καταγράφηκε κυρίως στην κατηγο-
ρία του εσπρέσο συνδέεται οπωσ-
δήποτε µε το γεγονός ότι οι κα-
ταναλωτές, που συνήθως προτι-

µούν αυτό τον καφέ από την εστί-
αση, αναγκαστικά έφεραν την αγα-
πηµένη τους συνήθεια στο σπίτι.

Αυτό φυσικά δεν αφήνει αδι-
άφορες εταιρείες που µέχρι 

σήµερα δραστηριοποιούνταν στην 
«θερµή» αγορά του καφέ. 

Τελευταία εµφανίστηκαν στο 
ράφι και νέοι παίκτες, όπως 

η η Σαπλάι Γιούνικ ΑΕ, µητρική 
της δηµοφιλούς πατρινής αλυσί-
δας καφέ Coffee Island. Η εται-
ρεία µε έδρα την Πάτρα, ετοιµά-
ζεται να κάνει το µεγάλο βήµα 
προς τα ράφια των σούπερ µάρ-
κετ. Σύµφωνα µε πληροφορίες, 
έχει ετοιµάσει 22 κωδικούς προ-
ϊόντων που καλύπτουν όλη την 
γκάµα του καφέ και αυτό το διά-
στηµα βρίσκεται σε διαπραγµα-
τεύσεις µε τις µεγάλες αλυσίδες 
σούπερ µάρκετ. 

Συγκεκριµένα, θα είναι τέσσε-
ρις κωδικοί εσπρέσο, έξι κω-

δικοί καφέ σε κάψουλα για µη-
χανές τύπου Nespresso, τέσσερις 
κωδικοί ελληνικού καφέ, τέσσε-
ρις κωδικοί καφέ φίλτρου, τέσσε-
ρις κωδικοί στιγµιαίου καφέ, κα-
θώς και δύο κωδικοί σε σοκολά-
τα ρόφηµα. 

Π έντε ξενοδοχειακές µονάδες 
Resort εξαγόρασε πρόσφα-
τα ο Οµιλος Νίκου ∆ασκα-
λαντωνάκη- Grecotel στην 

Ελλάδα, σε Μύκονο και Κέρκυρα, συ-
νολικής δυναµικότητας 1.800 κλινών 
επενδύοντας 61 εκατ. ευρώ. 
Οι συµφωνίες εξαγοράς που ολοκλη-
ρώθηκαν µετά από πολύµηνες διαπραγ-
µατεύσεις περιλαµβάνουν 3 ξεχωριστές 
συναλλαγές. Για την επέκταση των ξε-
νοδοχείων και του real estate θα δια-
τεθούν επιπλέον 43 εκατ. ευρώ. 
«Η επιχειρηµατική αυτή κίνηση αντα-
νακλά την εµπιστοσύνη µας στο επεν-
δυτικό περιβάλλον της χώρας µας και 
στις πραγµατικές δυνατότητες του Του-
ρισµού ως ρεαλιστικό µοχλό ανάπτυ-
ξης της Ελληνικής Περιφέρειας» δήλω-
σε ο Νίκος ∆ασκαλαντωνάκης, πρόε-
δρος και ιδρυτής του Οµίλου. 
«Η πανδηµία θα περάσει. Ο Τουρισµός 
είναι ανθρώπινη εµπειρία, δεν αντικα-
θίσταται µε «zoom».  
Τα ξενοδοχεία που εξαγοράστηκαν εί-
ναι τα: Mykonos Star και Μykonos Thea 

στον Αγιο Σώστη Μυκόνου και Nostos, 
Vassilia, Gelina και το Aqua Park Υδρό-
πολις στην Κέρκυρα. Οι ξενοδοχεια-
κές µονάδες είναι σε λειτουργούσα κα-
τάσταση και η προσθήκη τους αναµέ-
νεται να δηµιουργήσει 1.000 νέες θέ-
σεις εργασίας. 
Οι εξαγορές έγιναν στο πλαίσιο του επεν-
δυτικού προγράµµατος του Οµίλου που 
επιπρόσθετα περιλαµβάνει σηµαντικές 
ανακατασκευές και νέα ξενοδοχειακά προ-
ϊόντα Lifestyle και Luxury Resorts σε Κρή-
τη, Κω και Κέρκυρα. Το πρόγραµµα είναι 

σε εξέλιξη από τον Οκτώβριο του 2020.
Ο Οµιλος Grecotel περιλαµβάνει 
portfolio 40 ξενοδοχείων 4 & 5 αστέ-
ρων σε δηµοφιλείς προορισµούς και 
συγκεκριµένα στα νησιά: Κρήτη, Κέρκυ-
ρα, Μύκονο, Ρόδο, Κω, και στα ωραιό-
τερα µέρη της ενδοχώρας και της ακρι-
τικής Ελλάδας: Αθήνα και Σούνιο, Πε-
λοπόννησο, Χαλκιδική, Λάρισα και 
Αλεξανδρούπολη. Έχει δυναµικότητα 
17.000 κλινών και βρίσκεται σταθερά 
στην πρώτη θέση µεταξύ των ξενοδο-
χειακών οµίλων της χώρας.

Coffee Island: Στα ράφια των σούπερ µάρκετ Eξαγόρασε πέντε ξενοδοχεία

Από το 1995 η επιχείρηση κατασκευάζει εξοπλισµό και γραµµές διαλογής και τυποποίησης φρούτων και λαχανικών

Η έδρα της Novatec 
στη Βιοµηχανική 
Περιοχή Πατρών

ΕΤΑΙΡΙΚΑ ΝΕΑ

Αριστερά ο διευθύνων 
σύµβουλος της Coffee 
Island Κωνσταντίνος 
Κωνσταντινόπουλος. 
∆εξιά η παραγωγική 
µονάδα της εταιρείας 
στη ΒΙΠΕ Πατρών

Ο Νίκος 
∆ασκαλαντωνάκης, 
πρόεδρος και ιδρυτής 
του Οµίλου Grecotel

Οπως εξηγεί ο ιδρυτής και διευθύνων σύµ-
βουλος της Novatec Χρήστος Καραθανά-
σης, η εταιρεία βασίζεται στη µελέτη και 
κατασκευή µηχανηµάτων και συστηµάτων 
υψηλής ποιότητας, µε στόχο τη βελτίωση 
και επέκταση της επιχειρηµατικής δραστη-
ριότητας των πελατών της. 
«Ο καθηµερινός µας στόχος εί-
ναι να βρούµε το ιδανικό µο-
ντέλο και να προσφέρουµε 
πάντα την πιο λειτουργική, 
ευφυή και αποτελεσµα-
τική λύση για κάθε 
έργο που εµπλε-
κόµαστε.
Η Novatec προ-
σφέρει ισχυρές, 
προσαρµόσιµες 

και αποτελεσµατικές λύσεις για φρέσκα 
φρούτα και λαχανικά, που θα εξυπηρετούν 
τις ανάγκες των πελατών, µε τον καλύτερο 
δυνατό τρόπο. Οι πελάτες µας επιλέγουν να 
συνεργαστούν µαζί µας λόγω της αποδε-
δειγµένης τεχνικής ακεραιότητας του εξο-
πλισµού µας, η οποία υποστηρίζεται από 
την βαθιά κατανόηση της προηγµένης τε-
χνολογίας που εφαρµόζεται σε κάθε λύση 
και από την συνεχή συνεπή εξυπηρέτηση».

Η Novatec έχει µεγαλώσει αρκετά για 
να θεωρείται σήµερα ηγέτης σε πα-
νελλαδική κλίµακα. ∆ιπλασίασε τις 
εγκαταστάσεις της µε ίδια χρηµατο-
δότηση και επενδύει σε µηχανολογι-
κό εξοπλισµό, για να καλύψει τις αυ-
ξανόµενες παραγγελίες. 
Η εταιρεία απασχολεί σήµερα 35 άτο-
µα προσωπικό, ενώ άνοιξε και υπο-
κατάστηµα στη Βέροια, όπου «χτυ-
πά η καρδιά» της παραγωγής φρού-
των, µε υπεύθυνο πωλήσεων και τε-
χνικούς, για να καλύπτει το service 
στην περιοχή της Βορείου Ελλάδος. 
«Θεωρώ ότι αυτή τη στιγµή, µετά από 
τόσα χρόνια προσπαθειών, είµαστε 
κορυφαίοι σε όλη την Ελλάδα, σε τζί-

ρο και σε όνοµα. Ο τζίρος του 2020 
έφτασε 5,5 εκατ. ευρώ, δηλαδή διπλα-
στιάστηκε σχεδόν µέσα σε µια χρονια 
και φέτος είµαστε ήδη µε κλεισµένες 
δουλειές γύρω στα 4 εκατ. ευρώ»  τό-

νισε ο Χρήστος Καραθανάσης. 
«Η καραντίνα επηρέασε την λειτουργία 
της εταιρείας»; Τον ρωτήσαµε. «Προ-
κάλεσε κάποια αναστάτωση, αλλά, δε 
στάθηκε ικανή να διακόψει την παρα-

γωγή. Αντιθέτως, η στροφή των κα-
ταναλωτών στα φρούτα, οδήγησε σε 
αύξηση της παραγωγής, των εξαγω-
γών και των πωλήσεων στα σούπερ 
µάρκετ και κατά συνέπεια αύξησε τις 
παραγγελίες για την Novatec» είπε ο 
Χρήστος Καραθανάσης.
Και οι εξαγωγές της εταιρείας έχουν 
µεγαλώσει τα τελευταία χρόνια που 
καλύπτει τις χώρες της Βαλκανικής 
και τελευταία ξεκίνησε να στέλνει εξο-
πλισµό στην Ολλανδία και στη Μέση 
Ανατολή. Πωλήσεις κάνει µέχρι και 
στην Ισλανδία, ενώ η µακρινή πώλη-
ση που έχει κάνει η εταιρεία, έφτασε 
στα νησιά Βανουάτου στον νότιο Ει-
ρηνικό ωκεανό.

Οι γρα��ές 
παραγωγής 
της Novatec 

είναι 
βιο�ηχανικής 

κλί�ακας

Σύµφωνα µε τον Χρήστο Καραθανάση, η 
αγροτική παραγωγή στην Ελλάδα µπορεί 
να κάνει πολλά πράγµατα. Για παράδειγ-
µα, στα ακτινίδια αυτή τη στιγµή η Ελλάδα 
είναι πρώτη χώρα σε παραγωγή στην Ευ-
ρώπη και µια από τις τρεις ηγέτιδες πα-
γκόσµια, σε ένα προϊόν που έχει πολύ κα-

λή προστιθέµενη αξία και τα τελευταία 
χρόνια στήνονται γραµµές παραγω-

γής αξίας 2-3 εκατ. ευρώ. 
«Η αλήθεια είναι ότι ο αγροτι-
κός τοµέας πάντα είχε δου-
λειά. Εµείς προχωράµε µπρο-
στά. Παράγουµε νέα µηχανή-
µατα, ετοιµαζόµαστε για διε-

θνείς εκθέσεις όταν το επιτρέ-
ψουν οι συνθήκες και ανοιγόµαστε 

σε νέες αγορές στην Ευρώπη και στη Βόρεια 
Αφρική» λέει ο επικεφαλής της εταιρείας. 
Στην ερώτηση της «Π», πώς βλέπει σήµε-
ρα την κατάσταση, ως αυτοδηµιούργητος 
επιχειρηµατίας, ο Χρήστος Καραθανάσης 
τόνισε: «Εάν έχεις µεράκι και σου αρέσει 
αυτό που κάνεις, δεν υπάρχει περίπτωση 
να µείνεις χωρίς δουλειά, να µην προχω-
ρήσεις µπροστά. Προφανώς, δεν σου χα-
ρίζεται τίποτα και θα πρέπει πάντα, αυτό 
που υπόσχεσαι να το κάνεις και να δίνεις 
κάτι παραπάνω. 
Αυτό λέω πάντα στον γιο µου που µπή-
κε στην επιχείρηση και στους συνεργάτες 
µου. Αυτό που φτιάχνουµε, πρέπει πρώ-
τα να αρέσει σε εµάς, για να αρέσει και 
στον πελάτη».

Το Engineering είναι 
η «καρδιά» της δουλειάς µας

ΒΑΣΗ Ο ΠΡΩΤΟΓΕΝΗΣ ΤΟΜΕΑΣ∆ιπλασίασε πωλήσεις και τζίρο σε έναν χρόνο

ριότητας των πελατών της. 
«Ο καθηµερινός µας στόχος εί-
ναι να βρούµε το ιδανικό µο-
ντέλο και να προσφέρουµε 
πάντα την πιο λειτουργική, 
ευφυή και αποτελεσµα-
τική λύση για κάθε 
έργο που εµπλε-
κόµαστε.
Η Novatec προ-
σφέρει ισχυρές, 
προσαρµόσιµες 

πλισµού µας, η οποία υποστηρίζεται από 
την βαθιά κατανόηση της προηγµένης τε-
χνολογίας που εφαρµόζεται σε κάθε λύση 
και από την συνεχή συνεπή εξυπηρέτηση».

Ενας από 
τους χώρους 

κατασκευής και 
συναρµολόγησης των 
γραµµών παραγωγής 

της Novatec

Ο ιδρυτής της εταιρείας, Χρήστος 
Καραθανάσης, µετέτρεψε σε µια 

επιτυχηµένη επιχείρηση το αντικείµενο 
που είχε σπουδάσει ως 
µηχανολόγος µηχανικός

Η Novatec βασίζεται 
στη µελέτη 
και κατασκευή 
µηχανηµάτων και 
συστηµάτων υψηλής 
ποιότητας

Ο Χρήστος Καραθανάσης επιβλέπει 
�ε τον γιo του Γιώργο, την 
κατασκευή �ιας γρα��ής διαλογής 
και συσκευασίας φρούτων

Ισχυρή 

ανάπτυξη 

για την 

Grecotel

Κλωστοϋφαντουργία Ναυπάκτου

Υδάτωρ και Itron µαζί
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Τ ο πολυαναµενό-
µενο σχέδιο για 
τη λειτουργία των 
πρώτων υδατο-

δροµίων της χώρας φαίνε-
ται πως µπαίνει φέτος σε 
φάση υλοποίησης και µάλι-
στα από την Πάτρα και νη-
σιά του Ιονίου, µε τη νεοϊ-
δρυθεισα εταιρεία Grecian 
Air Seaplanes. 
Στο µετοχικό κεφάλαιο της 
αεροπορικής εταιρείας, συµ-
µετέχει και ο Αναστάσιος Γκό-
βας, πρόεδρος και ιδρυτικό 
µέλος της «Ελληνικά Υδατο-
δρόµια». Μίλησε στο ένθε-
το «Οικονοµία και Επιχειρή-
σεις» της «Π» επιβεβαιώνο-
ντας ότι το εγχείρηµα ξεκινά 
από τον Σεπτέµβριο, µε τις 
πρώτες πτήσεις να γίνονται 
στο Ιόνιο από 2-3 αµφίβια 
υδροπλάνα. Οι πτήσεις θα 
γίνονται σε πρώτη φάση µε-
ταξύ των υδατοδροµίων Πα-
τρών, Κέρκυρας και Παξών, 
που είναι τα µόνα αδειοδο-
τηµένα µέχρι σήµερα. 
Ο κ. Γκόβας τόνισε ακόµα ότι 
αν οι διαδικασίες προχωρή-
σουν µε ταχείς ρυθµούς, τό-
τε, θα αδειοδοτηθούν ακό-
µα τρία υδατοδρόµια, στα ∆ι-
απόντια νησιά, Ερείκουσα, 
Οθωνούς και Μαθράκι. Και 
επειδή τα υδροπλάνα θα µπο-
ρούν να προσγειώνονται και 
σε αεροδρόµια, θα µπορούν 
να προσγειώνονται και σε Κε-
φαλονιά, Ζάκυνθο και Ιω-
άννινα. Ωστόσο, κατά τον κ. 
Γκόβα, είναι µείζονος σηµα-
σίας να προχωρήσει άµεσα 
και η αδειοδότηση των υδα-
τοδροµίων Κεφαλονιάς, Ιθά-
κης, Λευκάδας, Ζακύνθου και 
Μεγανησίου. Με την ολοκλή-
ρωση όλων αυτών των αδει-

οδοτήσεων, θα δηµιουργη-
θεί ένα εκτενές δίκτυο υδατο-
δροµίων τόνισε ο κ. Γκόβας. 
Γιατί όµως, χρειάστηκε να πε-
ράσουν τόσα χρόνια, ώστε να 
φτάσουµε σε αυτό το στάδιο; 
«Πρακτικά είχαµε να αντιµε-
τωπίσουµε, έναν συνδυασµό 
γραφειοκρατίας, παθογενει-
ών και ανταγωνισµών» είπε ο 
επιχειρηµατίας, ο οποίος σή-

µερα είναι αισιόδοξος, γιατί 
το νέο θεσµικό πλαίσιο, εί-
ναι απαλλαγµένο από πολλές 
στρεβλώσεις. 
Να σηµειωθεί ότι στον νέο 
αεροπορικό φορέα Grecian 
Air Seaplanes, εκτός από τον 
Αναστάσιο Γκόβα, συµµετέ-
χει κατά 68% η γερµανική 
Axionair, που απέκτησε τον 
περασµένο Ιανουάριο και το 

55% της Ελληνικά Υδατοδρό-
µια από την ΑΚΤΩΡ Facility 
Management, θυγατρική της 
Ελλάκτωρ. 
Στην αεροπορική εταιρεία 
υδροπλάνων συµµετέχει τέ-
λος και η Μαρία Τόκτωρ. H 
εταιρεία σήµερα βρίσκεται 
σε διαδικασία ελέγχου για 
να λάβει άδεια κοινοτικού 
αεροµεταφορέα. 

«Πετάµε από Πάτρα τον 
ερχόµενο Σεπτέµβριο»

Å
γκρίθηκε από τη Ρυθ-
µιστική Αρχή Ενέργει-
ας το δεκαετές Πρόγραµ-

µα Ανάπτυξής του ∆ΕΣΦΑ 
2021-2030 που περιλαµβά-
νει επενδύσεις προϋπολο-
γισµού άνω των 540 εκατ. 
ευρώ για την επέκταση του 
δικτύου φυσικού αερίου σε 
νέες περιοχές της χώρας, τη 
διαφοροποίηση των πηγών 
προµήθειας και την ασφά-
λεια εφοδιασµού της χώρας 
και της ευρύτερης περιοχής.
Στα έργα του νέου δεκαετούς 
προγράµµατος, στη ∆υτική 
Ελλάδα και την Πελοπόννη-
σο προγραµµατίζονται επεν-
δύσεις 94 εκατ. ευρώ για την 
τροφοδοσία νέων περιοχών 
και χρηστών. Περιλαµβά-
νονται η κατασκευή αγωγού 
προς την Πάτρα, για τη δια-
σύνδεση της πόλης και της 
ΒΙΠΕ, έπειτα από σχετικό αί-

τηµα της Περιφέρειας ∆υτι-
κής Ελλάδας, καθώς και πρό-
βλεψη για την τροφοδοσία 
άλλων πόλεων της Περιφέ-
ρειας, όπως ο Πύργος και 
το Αγρίνιο.
Επιπλέον, στο πλαίσιο της 
επέκτασης της διείσδυσης 
του φυσικού αερίου στις λι-
γνιτικές περιοχές, τον Οκτώ-
βριο του 2022 αναµένεται να 

τεθεί σε λειτουργία µετρητι-
κός Σταθµός στη Μεγαλό-
πολη, ενώ για την ευρύτε-
ρη περιοχή της Πελοποννή-
σου, προγραµµατίζεται η κα-
τασκευή 3 νέων Σταθµών για 
την τροφοδοσία των περιο-
χών της Τρίπολης, του Αρ-
γους, του Ναυπλίου και της 
Κορίνθου από τον Οκτώβριο 
του 2022.

Παράλληλα, ανοίγοντας τον 
δρόµο για τη δηµιουργία 
µιας ολοκληρωµένης εφο-
διαστικής αλυσίδας LNG 
µικρής κλίµακας στη χώρα 
µας, ο ∆ΕΣΦΑ έλαβε πρό-
σφατα και την Τελική Επεν-
δυτική Απόφαση για την κα-
τασκευή της νέας προβλήτας 
Μικρής Κλίµακας LNG στη 
Ρεβυθούσα, µε προϋπολο-
γισµό 20,4 εκατ. ευρώ. Τον 
Σεπτέµβριο του 2022 ανα-
µένεται εξάλλου να τεθεί σε 
λειτουργία, η προβλήτα εξυ-
πηρέτησης µικρών πλοίων 
µεταφοράς υγροποιηµένου 
φυσικού αερίου που θα ανε-
φοδιάζουν άλλα πλοία κα-
θώς και δορυφορικούς σταθ-
µούς αποθήκευσης και δια-
νοµής LNG σε άλλα λιµάνια 
της Ελλάδας, όπως στην Πά-
τρα (µέχρι να κατασκευαστεί 
ο αγωγός), και τα νησιά. 

Επενδύσεις 94 εκ. ευρώ από τον ∆ΕΣΦΑ

Ο ΠΡΟΕ∆ΡΟΣ ΤΗΣ «ΕΛΛΗΝΙΚΑ Υ∆ΑΤΟ∆ΡΟΜΙΑ» ΑΝΑΣΤΑΣΙΟΣ ΓΚΟΒΑΣ 
ΜΙΛΑ ΣΤΗΝ «Π» ΓΙΑ ΤΟ ΕΠΕΝ∆ΥΤΙΚΟ ΣΧΕ∆ΙΟ ΤΗΣ ΕΤΑΙΡΕΙΑΣ CRECIAN AIR SEAPLANES

ΤΟ ΠΡΟΓΡΑΜΜΑ ΕΡΓΩΝ ΓΙΑ ∆ΥΤΙΚΗ ΕΛΛΑ∆Α ΚΑΙ ΠΕΛΟΠΟΝΝΗΣΟ

ΣΤΟΧΟΣ ΟΙ ΤΟΥΡΙΣΤΕΣ ΚΡΟΥΑΖΙΕΡΑΣ ΚΑΙ ΟΙ ΣΥΓΚΟΙΝΩΝΙΕΣ
Ο Αναστάσιος Γκόβας έχει θέσει πολύ υψηλούς 
στόχους για την υλοποίηση του φιλόδοξου project 
ανάπτυξης των υδατοδροµίων και είναι σίγουρος 
για την επιτυχία του businnes plan, το οποίο ο ίδιος 
χαρακτηρίζει ελκυστικό και βιώσιµο. 
Η βασική αγορά στην οποία απευθύνεται είναι 
οι 750.000 τουρίστες των κρουαζιεροπλοίων. Αν 
προσελκύσουµε ένα 5% - 10%, σε συνέργεια µε 
την κρουαζιέρα, προφανώς θα έχουµε ένα πο-
λύ ικανοποιητικό όγκο πελατών και έσοδα, εί-
πε ο κ. Γκόβας. 
Ολοι αυτοί οι τουρίστες που βγαίνουν στην Κέρκυ-
ρα και έχουν στη διάθεσή τους, ένα 8ωρο ελεύθε-
ρου χρόνου, θα µπορούσαν να το αξιοποιήσουν, 

για να δουν µέσα από µια πτήση ενός 15λεπτου, τα 
αξιοθέατα του νησιού, για να πάνε για λίγες ώρες 
σε ένα από τα γειτονικά νησιά. 
Η άλλη αγορά στην οποία απευθύνεται το υδρο-
πλάνο είναι οι µόνιµοι κάτοικοι των νησιών, που 
θα έχουν στη διάθεσή τους, ένα οικονοµικό πτη-
τικό µέσο για τις µετακινήσεις τους και την επι-
κοινωνία τους µε το αστικό κέντρο της Πάτρας, 
πρόσθεσε ο κ. Γκόβας. 
Βέβαια, όλα τα παραπάνω, κορονοϊού επιτρέπο-
ντος, όπως είπε χαρακτηριστικά, αν και ο ίδιος δη-
λώνει αισιόδοξος πως, από τα τέλη αυτού του χρό-
νου και περισσότερο από το 2022, η επιδηµιολο-
γική εικόνα της Ελλάδας θα είναι πολύ καλύτερη. 

 Ακούµε πως η ΕΤΒΑ ΒΙΠΕ δεν είναι ιδιαίτερα 
ικανοποιηµένη από τις υπηρεσίες δικτύου οπτικών ινών 

της VODAFONE στη Βιοµηχανική Περιοχή Πατρών και όπως 
πληροφορείται η στήλη από έγκυρες πηγές, ετοιµάζεται να 
ανοίξει την πόρτα και σε µια ακόµα εταιρεία τηλεπικοινωνιών, 
την WIND. Ο ανταγωνισµός πάντα έκανε καλό στην οικονοµία 
και στις επιχειρήσεις. 

 Μακρύς είναι ο δρόµος για την ολοκλήρωση της εξαγοράς 
του Καλλιµάνη, από την τουρκική Dardanel, παρά το 

γεγονός ότι έχει ξεκαθαρίσει πως είναι ο προτιµητέος επενδυτής 
για την εξαγορά της άλλοτε κραταιάς εταιρείας κατεψυγµένων 
προϊόντων, µε έδρα το Αίγιο. Η εξαγορά γίνεται µέσω της 
απόκτησης των δανειακών υποχρεώσεων της Καλλιµάνης, οι 
οποίες ανέρχονται σε 47,8 εκατ. ευρώ (οµολογιακό δάνειο που 
έλαβε η εταιρεία το 2015). Ο επενδυτής µαθαίνουµε πως έχει 
καταθέσει πρόταση εξαγοράς των δανείων, έναντι ποσού έως 
και 7 εκατ. ευρώ. Αναµένουµε να ακούσουµε µε ενδιαφέρον 
τα πλάνα των Τούρκων επενδυτών για την τοπική επιχείρηση. 

 Επανεξετάζονται τα κίνητρα που 
δίνονται για επενδύσεις, µέσω 

του αναπτυξιακού νόµου, µε στόχο την 
ισόρροπη ανάπτυξη των περιφερειών και 
στο πλαίσιο της ψηφιακής εποχής και της 

4ης βιοµηχανικής επανάστασης. Το 
υπουργείο Ανάπτυξης και Επενδύσεων 

ανέθεσε ήδη σε εταιρεία την 
εκπόνηση µελέτης µε αντικείµενο τη 
«Σύνταξη ολοκληρωµένου σχεδίου 
νόµου που θα παρέχει το πλαίσιο 

παροχής κινήτρων επενδύσεων». 
Από την περιοχή, µαθαίνουµε πως, ο αντιπεριφερειάρχης 
Επιχειρηµατικότητας Φωκίων Ζαΐµης, ζητά αύξηση του 
µεγέθους των επενδυτικών σχεδίων που θα πρέπει να 
διαχειρίζεται η Περιφέρεια, από τα 3 στα 5 εκατ. ευρώ. 

 «Επόµενος στόχος, κά-
τι πού πήγε πίσω εξαιτί-

ας του κορονοϊού, είναι να προ-
ετοιµασθούµε κατάλληλα για να 

µπορέσουµε να εξάγουµε µια 
µπύρα, η οποία διαθέτει όλα 

εκείνα τα χαρακτηριστικά 
για να εξελιχθεί σε διε-
θνές brand. Αν δεν εί-
χε προκύψει η πανδη-
µία, θα είχαµε πάει ήδη 
και στην Κύπρο. Στα σχέ-

δια µου είναι να λανσάρω δυο, ακόµα, συνταγές…», λέει ο µι-
κροζυθοποιός Γιώργος Ντάνος που παράγει την ξεχωριστή 
µπύρα Ammousa. Το brand του παράγεται στις εγκαταστάσεις 
της Μικροζυθοποιίας Θεσσαλίας, ενώ, ο Γιώργος Ντάνος έχει 
συνεργασθεί και µε την πατραϊκή βιοµηχανία αναψυκτικών 
ΛΟΥΞ των αδελφών Μαρλαφέκα στο σκέλος της διανοµής.

 Και µια µικρή είδηση. Παρά το λοκντάουν στον κλάδο 
της εστίασης, κάποιοι επιχειρηµατίες ετοιµάζονται µε 

επενδύσεις για την επόµενη µέρα. Στην Πάτρα ανοίγει τρίτο 
κατάστηµα «Φασόλοι» σε λίγο καιρό, στον χώρο του νέου λι-
µανιού, από τον σεφ και ιδιοκτήτη Σπύρο Μπιράτση. 

ΤΑ ∆ΙΚΤΥΑ ΤΗΣ ΒΙΠΕ, 
ΟΙ ΤΟΥΡΚΟΙ ΕΠΕΝ∆ΥΤΕΣ ΚΑΙ 
ΤΑ ∆ΑΝΕΙΑ ΤΟΥ ΚΑΛΛΙΜΑΝΗ

ΨΙΘΥΡΟΙ ΤΗΣ ΑΓΟΡΑΣ


ας του κορονοϊού, είναι να προ-
ετοιµασθούµε κατάλληλα για να 

µπορέσουµε να εξάγουµε µια 

Επανεξετάζονται τα κίνητρα που 
δίνονται για επενδύσεις, µέσω 

του αναπτυξιακού νόµου, µε στόχο την 
ισόρροπη ανάπτυξη των περιφερειών και 
στο πλαίσιο της ψηφιακής εποχής και της 

4ης βιοµηχανικής επανάστασης. Το 
υπουργείο Ανάπτυξης και Επενδύσεων 

ανέθεσε ήδη σε εταιρεία την 

Αναστάσιος Γκόβας, πρόεδρος της «Ελληνικά Υδατοδρόµια» και µέτοχος της αεροπορικής εταιρείας 
Crecian Air Seaplanes
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